In de wereld van elektrotechniek heeft Brennenstuhl over de afgelopen 60 jaar een grote naam opgebouwd.
b renne nst u h I ® Hethbedrijf met het hoofdkantoor in de Duitse stad Tiibingen is gespecialiseerd in de directe verkoop van
kabelhaspels, stekkerdozen en lichttechniek aan: technische groothandels, multimedia concerns, DIY, bouw
_ & industrie, vakhandels en online klanten. Brennenstuhl is leidend met zijn innovaties en levert producten
in meer dan 70 landen.

Om ons team in Nederland te versterken zijn we per
direct op zoek naar een enthousiaste en energieke:

Junior Account Manager
Noord Nederland

Het doel Wij bieden

Het beheren van de huidige Brennenstuhl accounts en via koude acquisitie Een goed inwerktraject, begeleiding en producttraining.

het binnenhalen van new business in de regio Noord-Oost Nederland Werken in een fris en betrokken team waar professionaliteit
(Drenthe, Friesland, Groningen, Noord-Holland, Overijssel en Utrecht). en collegialiteit hoog in het vaandel staan.
Een prima salaris met groeimogelijkheden
Je wordt prima uitgerust.
Jouw rol P
) o ) Je uitrusting is goed verzorgd met een auto, laptop, tablet en
In de B2B wereld van retail en groothandel houd je je bezig met telefoon van de zaak.
relatiebeheer, acquisitie en het inventariseren van marktontwikkelingen, je Je krijgt de vrijheid jezelf verder te ontwikkelen en te
acclimatiseert hierin geruisloos. Je bent in staat om nieuwe leads te construeren
overtuigen en binnen te halen. Hierin werk je comformtabel en nauw samen Jaarlijkse teamuitjes en een gezellig zomerfeest ontbreken

met je collega’s, de backoffice en geef je hier de gewenste opvolging aan. NS

Naast verkoop, ben je een adviseur van ons sterk merk en ontgaan jou trends
niet. Tevens implementeer je nieuwe productlijnen op een enthousiaste

o ?
manier bij de klant en weet je deze creatief en met trots over te brengen. Hebben wij je interesse gewekt?

Solliciteer dan naar deze functie en stuur je brief

Wij zoeken en (V aan ons toe:

MBO werk- en denkniveau; jobs_nl@brennenstuhl.de

Minimaal 1 a 2 jaar commerciéle ervaring opgedaan in de B2B markt

Je bent woonachtig in het noordelijk deel van Nederland

Werken vanuit huis en veel onderweg zijn is voor jou geen probleem

Je hebt kennis en ervaring in Microsoft office

Je beschikt en beheerst de Nederlandse en Engelse taal, bij voorkeur ook
de Duitse taal

Hugo Brennenstuhl GmbH & Co. Kommanditgesellschaft
Personalabteilung
SeestralSe 1—3,72074 Tiibingen



